
КОНСУЛЬТАЦИИ ПО ВХОДУ 

В ФЕДЕРАЛЬНЫЕ СЕТИ



Меня зовут Дмитрий Леонов, до консультирования я 20 лет 

продавал в сети от производителей FMCG

 10 лет на должности коммерческого директора в компаниях: 

Большевик-Данон, Бунге, Галлина Бланка, ГК Разгуляй.

 Также менеджером по работе с торговыми сетями в 

Филип Моррис, Пепси Боттлинг Групп, Шик (ГК Пфайзер), Фрито Лэй.



Автор книг «Практикум Поставщика» 



Бизнес-тренер - обучил 4.000 сотрудников из 600 

компаний-поставщиков в сети, в том числе:



Бизнес-консультант: выполнил 80 различных проектов по 

работе с сетями, в том числе с компаниями:



Предлагаемая вам консультация состоит из 6-ти этапов

1. Обзор рынка и выбор целевых сетей

2. Аналитика категории и конкурентной среды

3. Создание коммерческой политики

4. Создание КП (коммерческого предложения)

5. Коммуникации с байером

6. Подготовка к переговорам



1.   Обзор рынка и выбор целевых сетей

1. Обсуждаем статус ваших текущих продаж и цели по расширению бизнеса.

2. Смотрим на УТП вашего товара – чем он выгодно отличается от остальных.

3. Определяем стратегию по входу в сети – в какие вначале (целевые сети), в какие потом, и 

почему.

Стоимость этапа: бесплатно, 45 минут консультации онлайн.



2.   Аналитика категории и конкурентной среды

1. Для анализа вам нужны третичные (кассовые) продажи целевой торговой сети. Вы можете 

приобрести их на http://dleonov.com/offtake, или у другого консультанта.

2. Проанализировать, какие объемы продают ваши конкуренты в сеть, и по каким ценам.

3. В результате вам будут понятны потенциальные объемы ваших продаж и интересная для 

сети цена на ваш товар.

Стоимость этапа: вы выполняете работы сами.

http://dleonov.com/offtake


3.   Создание коммерческой политики

1. Промо-планы по розничным форматам сетей на основе вашего бренд-плана.

2. Коммерческие условия по работе федеральными и локальными сетями.

3. Рекомендованные полочные цены и ценовой паритет с конкурентами.

4. Финансовая модель поставок в торговые сети.

5. Региональные ценовые модели.

Стоимость этапа: 10.000 рублей,  или вы можете выполнить работы сами. 

Или, вы можете пропустить этот этап.



4.   Создание коммерческого предложения

1. Вы изучаете материалы и создаете коммерческое предложение для сети (КП), используя 

предлагаемую мной методику, вы можете скачать ее: 

https://disk.yandex.ru/i/a5Gh9lmor6VnBg.

2. Мы смотрим ваше КП и другие сопроводительные документы, я предлагаю вам улучшения, 

вы их реализуете.

Стоимость этапа:  5.000 рублей за 45 минут консультации онлайн, или вы можете выполнить работы сами.

https://disk.yandex.ru/i/a5Gh9lmor6VnBg


5.   Коммуникации с байером

1. Вам нужно направить КП байеру в торговой сети. Некоторые сети на сайтах указывают 

контакты байеров, если нет – вы можете узнать их в тематических чатах, например, 

https://foodmara.com/. 

2. Лучше, если кто-то попросит байера «не пропустить» ваше КП в потоке почты и дать обратную 

связь.

Стоимость этапа:  обсуждается индивидуально, или вы сможете выполнить работы сами.

https://foodmara.com/


6.   Подготовка к переговорам с байером

1. Когда байер назначит вам очную встречу, вам важно прийти готовым, с точки зрения 

аналитики категории, процессов листинга в сети, и проведения переговоров. 

2. Для получения этих знаний и навыков, рекомендую участвовать в моих бесплатных 

еженедельных вебинарах и ежемесячных платных тренингах. Расписание вебинаров и 

тренингов я публикую в чате https://t.me/Leonov_Consulting.  

3. Также я могу бесплатно прислать вам электронные копии моих книг, которые подготовят вас 

ко встрече. 

Стоимость этапа: если вам дополнительно нужна индивидуальная подготовка, ее стоимость составит 

5.000 рублей за консультацию 45 минут, онлайн.

https://t.me/Leonov_Consulting


Dmitry@leonov.consulting

whatsapp +7 (916) 600 17 69

www.leonov.consulting

mailto:Dmitry@leonov.consulting
http://www.leonov.consulting/

