
 

 

 

 

 

 

 

Категория участников   Акционеры и ТОП-менеджеры компании. 

Основные цели 

 Создание «целей высшего уровня» компании: Миссии, Виде-

ния, Стратегической Цели, Стратегий достижения Цели. 

 Выравнивание мнений о целях среди участников. 

Продолжительность 
 1-3 дня, в зависимости от количества участников и степени 

сформированности позиционирования Компании. 

Формат результата 

 Сформулированные внутренняя и внешняя Миссия Компании, 

Видение рынка и Компании. 

 Стратегии достижения Стратегической цели: фокусировки, 

возможности для атаки, минимизации потерь, защиты орга-

низации, и другие, разработанные на базе SWOT-анализа. 

 Согласованные: ключевые факторы успеха, барьеры, ключе-

вые бизнес-индикаторы, стратегические компетенции1 Ком-

пании. 

Формат проведения 

 Предварительная подготовка участников. 

 Модерация стратегической сессии. 

 Подготовка отчета о результатах       

Стоимость  50.000 рублей за 8-ми часовую сессию 

Контакты 

Дмитрий Леонов 

dleonov@neocode.pro 

www.leonov.consulting  

 

                                                           
1 Стратегические компетенции – компетенции, которые необходимо приобрести Компании для 

достижения стратегических целей. 
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